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Gracias por enviar el bolet²n de suscripci·n a la revista PUZZLE Revista de Inteligencia Competitiva,  o su copia a:

+34 935 820 100
suscripcion@revista-puzzle.com

FORMULARIO
 

DE SUSCRIPCIč
N 

 deseo suscribirme a la revista PUZZLE Revista de Inteligencia Competitiva

iGastos de env²o para los 5 numeros:
Espa¶a: 7.5 ú
Europa: 25 ú
Resto del mundo: 40 ú
N¼mero suelto (18 ú) 
Gastos de envio 
Espa¶a: 2.5 ú,
Resto del mundo: 7 ú

Corporativa  Individual

   Papel + Digital  Digital

Nombre/Organizaci·n:..........................................................................

Departamento: .......................................................NIF/DNI/Passaporte.........................................................................

Direcci·n:......................................................................................................................................................................

C·digo postal: ........................Ciudad:............................Provincia.................................Pa²s:............................................

Tel®fono:.................................Fax: ................................e-mail:.......................................................................................

àCu§l es tu actividad?......................................................................................................................................................
Sector empresarial.........................................................................................................................................................
àTrabaja en IC/VT?    Sĉ   NO   
àHace cuantos a¶os ?...................................................................................................................................................... 
àEn qu® posici·n ?...........................................................................................................................................................

1. Tarjeta de cr®dito:    VISA   Master Card               
Titular de la tarjeta:........................................................................................................................................................
N¼mero de tarjeta:.........................................................................................................................................................
Caducidad (mm/aaaa):.....................................................................................................................................................

2. Transferencia bancaria:
SABADELL  ATLANTICO- Cuenta  - 0081-0002-46-0001447449
Transferencia Internacional: IBAN BSABESBB 0081-0002-46-0001447449 o BIC/C·digo Swift ES5400810002460001447449

3. Domiciliaci·n en cuenta bancaria
Nombre Entidad:.....................................   Entidad:     Oýcina: DC:         N¼m:
Titular de la cuenta:........................................................................................................................................................

4. Cheque nominativo en euros a nombre de EMECOM Consultores S.L

5. Giro postal a nombre de EMECOM Consultores S.L, Parc Tecnol¸gic del Vall¯s, Centre dôEmpreses de Noves Tecnol¸gies.
08290 Cerdanyola - Barcelona - ESPA¤A
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.Por favor rellene todos los campos del formulario

 Emecom ediciones
Parc Tecnol¸gic del Vall¯s
Centre dôEmpreses de Noves Tecnol¸gies
08290 Cerdanyola - Barcelona - ESPA¤A

Suscricpci·n anual
5 numeros/a¶o Corporativo(i) Individual(i)

Formato papel +  
On line

90 ú  45 ú

Formato On-line 50 ú  25 ú

un ejemplar gratuito de uno de los 
productos siguientes:

3Ü ed. del Directorio IC/VT
IC en las Mejores Pr§cticas Espa¶olas
IC en la Multinacionales Catalanas
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